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Sicherheits-Spezialist startet Vertrieb in sieben neuen Landern erstmals tber Distributoren

gateProtect forciert Expansion in Europa

Hamburg, 30.10.2008 - Der Security-Spezialist gateProtect expandiert und startet nun den Vertrieb seiner professionellen Lésungen
fiir das Unified Threat Management (UTM) in den Landern Norwegen, Schweden, Finnland, Danemark und den Benelux-Staaten. Die
Prasenz in den sieben neuen Landern sichert das Unternehmen erstmals liber das Mittel der Distributionspartnerschaft mit zwei neu
gewonnenen Vertriebspartnern: Die Wintek Nordic Group aus Norwegen, und VibiT bvba aus Belgien. Beide Partner haben sich kiirzlich
fiir den gateProtect-Partnerstatus Premium+ qualifiziert und nun die Distributionsvertrage mit gateProtect unterzeichnet. Die Partner-
schaft umfasst Vermarktung und Vertrieb der gesamten Palette an gateProtect-Lésungen, eine selbststandige Lizenzierung von Produk-
ten, sowie den kompletten technischen Support. Umsatzziele wurden vertraglich festgelegt. gateProtect unterstiitzt beide Partner mit
jeweils 200.000 Euro Marketingbudget pro Jahr. Ziel des Herstellers ist der schnelle Aufbau partnerschaftlicher Kundenbeziehungen in
diesen Landern sowie langfristig die europaweite Starkung der Marke gateProtect im Segment fiir mittelgroBe Unternehmen.

.gateProtect verfolgt fir das Jahr 2009 ehrgeizige Expansionsplane im Ausland. Um einen schnellen Zugang zu den neuen Markten zu erhalten, setzen
wir auf Vertriebspartnerschaften mit ebenso ehrgeizigen Distributoren. Mit ihrer Hilfe kdnnen wir Kundenbeziehungen in den fiir uns strategisch wich-
tigen Regionen rasch aufbauen und durch unsere wachsende Marktprasenz die Marke gateProtect im europdischen Raum weiter starken. So fiihren
die skandinavischen Lander nicht nur weltweite Rankings zu Bildung und Wettbewerbsfahigkeit an, sondern auch beziglich ihrer Offenheit gegentiber
technischen Innovationen und dem Einsatz von IT in Unternehmen. Fir mittelstandische Unternehmen in diesen Regionen bedeutet somit die Expansion
die Voraussetzung, professionelle IT-Sicherheitslésungen von gateProtect optimal ihren BedUrfnissen angepasst, umzusetzen”, sagt Dennis Monner,
Vorstandsvorsitzender von gateProtect.

In Deutschland, Osterreich und der Schweiz setzt gateProtect bisher auf den indirekten Vertrieb (iber hochqualifizierte Reseller. Mit den neuen Distri-
butionspartnerschaften kann gateProtect die Liicke zwischen Wiederverkdufer und eigenen Niederlassungen schlieBen. Die Wintek Nordic Group mit
Sitz in Bergen/Norwegen, fungiert ab sofort als Generalvertretung fir gateProtect in Raum Skandinavien. In dieser Rolle ist Wintek der Ansprechpartner
fur gateProtect-Kunden und Wiederverkaufer in den Landern Norwegen, Schweden und Finnland und Danemark. Der Distributor VibiT bvba mit Sitz in
Briissel/Belgien, Gibernimmt als Generalvertretung fir ,gateProtect Benelux” die Versorgung der Markte in Belgien, Niederlande und Luxemburg.

Premium+: Selbststéandige Lizenzierung von Produkten

gateProtect ist bekannt fir seinen exzellenten Kundensupport. Um diesen auch in den neuen Vertriebsregionen auf einem hohen Niveau sicherzustel-
len, haben die Mitarbeiter beider Distributoren eine umfangreiche Schulung fur Technik und Vertrieb durchlaufen und anschlieBend die Zertifizierung als
Premium+-Partner erhalten. Dieser Status erlaubt dem Partner neben dem Vertrieb der gesamten gateProtect-Produktpalette auch die selbststandige
Lizenzierung der Produkte beim Kunden einschlieBlich der Lizenzschlisselvergabe. Daflr erhélt der Distributor Zugriff auf das ERP-System von gatePro-
tect und kann dort die Vergabe von Lizenzen selbststandig einbuchen. Vertraglich festgelegt wurden auBerdem der Aufbau eines Vertriebsnetzes tGber
Wiederverkaufer fir den Verkauf der Produkte im Vertriebsgebiet, die Durchfiihrung von Roadshows, Schulungen und Zertifizierungen fir Wiederver-
kaufer sowie der Aufbau eines Versand- und Austauschlagers flr Hardware. Die Partner ibernehmen den kompletten technischen Support und den
Austausch defekter Hardware beim Kunden.

400.000 Euro Marketingbudget fiir die neuen Regionen

gateProtect unterstltzt die Partner bei der Erreichung der vertraglich festgelegten Umsatzziele durch umgangreiche Marketingzuschisse fir Anzeigen-
kampagnen, Roadshows und Fachmessen. Dafur stellt das Unternehmen ein Marketingbudget von 200.000 Euro pro Jahr und Partner zur Verfugung.
Im Fokus der Vertriebsaktivitdten in den neuen Regionen steht die kiirzlich veréffentlichte Version V2 des gateProtect Command Center, das speziell fir
.Managed Security Servive Provider” (MSSPs) entwickelt wurde, sowie die neue Generation an UTM-Appliances der Version V8.1.

gateProtect Aktiengesellschaft Germany
Die gateProtect Aktiengesellschaft Germany ist ein fiihrender Hersteller von IT-Sicherheitslésungen im Bereich der Netzwerksicherheit. Die priméren Produkte sind xUTM
Applliance-, Firewall- sowie Client-Verschlisselungssysteme.

Alleinstellungsmerkmal

Die Besonderheit aller gateProtect-Produkte zusatzlich zu den technischen Highlights ist die einmalige Bedienbarkeit der Systeme. gateProtect ist weltweit der einzige Her-
steller, der durchgangig die Richtlinien der ISO NORM 9241 zur ergonomischen Gestaltung von Produkten umsetzt. Mit der einmaligen und patentierten eGUI ® (ergonomic
Graphic User Interface) Technologie sowie dem neuen Command Center V2 setzt gateProtect neue MaBstabe angehend der Konfiguration und Verwaltung von Firewall-
Systemen fir Managed Security Service Provider (MSSPs).

Die neuartige eGUI® Technologie fihrt zu einer deutlichen Erhdhung der effektiven Sicherheit in Unternehmen und gleichzeitig zu einer enormen Effizienz-Steigerung bei
der laufenden Wartung der Systeme. Dies wirkt sich wiederum direkt auf niedrigere Betriebskosten fiir Unternehmen aus.

Kunden

20.000 Installationen in Europa. Zu den deutschen Kunden zéhlen namhafte Unternehmen und Institutionen wie der TUV Thiiringen, E.ON Energie, Mercedes Benz,
Galileo Satelliten Systeme, die Deutsche Bahn, Kneipp Werke, Constantin Film, die Technische Universitdt Dresden und viele weitere. Primare Kundenzielgruppe sind mit-
telstandische Unternehmen branchenibergreifend.

Weitere Informationen unter www.gateProtect.de.
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